
Le Responsable Export manage une équipe Export (équipe spécialisée en commerce
international) et développe les ventes de son entreprise à l’international.

À NOTER

Ce métier se retrouve dans le négoce de
peaux brutes, en tannerie-mégisserie, 
en vêtement de peau, en chaussure, en
maroquinerie, en ganterie et en sellerie.

COMPÉTENCES

- Bien connaître les marchés étrangers
(modes de consommation, circuits de 
distribution, environnement concurrentiel...)

- Bien connaître les contraintes 
réglementaires liées aux échanges de biens
(transports, droits de douane, taxes...)

- Savoir parler anglais + une autre langue

QUALITÉS REQUISES

- Organisation et gestion des priorités
- Sensibilité commerciale
- Goût pour la négociation
- Goût pour le management

FORMATION PERMETTANT
D’ACCÉDER AU MÉTIER

• Bac + 4 ou + 5 type Ecole de Commerce
spécialisation Commerce International
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